
 

  
 

BauFi – Start Up 
 

 



 

 

BauFi – Start Up 

 
 
 

Zielgruppe: 
Für alle am Baufinanzierungsgeschäft interessierten ADM´s, mit mind. zwei 
Jahren Betriebszugehörigkeit 
 

Voraussetzung: 
Teilnahme am ADM-Start Up 
Teilnahme am Kurs „Baufinanzierung“ der BSH-web-Akademie 
mit mind. 75 Punkte 
 

Zielsetzung: 
Praxisbezogenes Erlernen, Vertiefen aller wesentlichen Kenntnisse und 
Fertigkeiten, um das eigene Unternehmen im GF Baufinanzierung zu erfolg-
reich zu positionieren bzw. weiterzuentwickeln 
 

Inhalte:  
 

 Kick – Off mit Grundlagen I und II 
 Darlehensangebot des genossenschaftlichen FinanzVerbundes 
 Öffentliche Förderung (KfW, Bayerische Landesbodenkreditanstalt) 
 Versichern und Vorsorgen rund um die Immobilie | BauFi 
 Konzeption schlägt Kondition: ELAXY- und BSHTOP-Training  
 Best-Practice 

 
Dauer: 
 

8 Trainingstage 
(davon 2 aufeinander folgend ELAXY- und BSHTOP-Training) 



 

I N H A L T E 

 

 

 

Kick Off und Grundlagen I und II 
 

  Grundfragen der Baufinanzierung 
  Erstellung Finanzierungsplan 
  Fremdfinanzierungsformen 
  Schwäbisch Hall-SofortBaugeld 
  Bonitäts-/Beleihungsrichtlinien 
  Das Grundbuch  
  Sicherheiten 
  Darlehenseinreichung  

 
 
 

Darlehensangebot des genossenschaftlichen FinanzVerbundes 
 

  Darlehensarten 
  Vertiefung Schwäbisch Hall-SofortBaugeld 
  Angebot Bank, MHB, R+V etc. 
  Wettbewerber   

 
 
 

Öffentliche Förderung 
 

  Darlehensangebot und Zuschußvarianten der KfW 
  Darlehensangebot der Bayerischen Landesbodenkreditanstalt 

 
 
 

Versichern und Vorsorgen rund um die Immobilie | BauFi 
 

  Ziele und Wünsche des Kunden 

 Struktur eines Finanzierungs-Verkaufsgesprächs („Roter Faden“) 
 Verbraucherschutzrechtliche Aspekte in der BauFi 
 Persönliche und finanzielle Risiken in der Baufinanzierung 

 Angebot R+V & BSH 

 Verkaufstechniken „Versichern & Vorsorgen in der BauFi 
 
 
 
 



 
 
 

Konzeption schlägt Kondition: ELAXY- und BSHTOP-Training 
 

 Analyse Finanzierungs-Verkaufsgespräch 

 BSH und FinanzVerbund-Bausteine in der Angebotserstellung 

 Professionelle Angebotserstellung 

       - BSHTOP | LeanCredit 
       - ELAXY 

       - FFP - FuchsFinanzierungsportal 
 Training anhand Fallbeispiele 

 
 
 

Best – Practice  
 

 Best Practice 

       Erfahrungsaustausch der TN zu erfolgreichen Aktivitäten und 

         Marktbearbeitungen 

 Erfolgsreferat | Interview mit Baufi-Professional  
 Meinungsaustausch mit VD 

 Übergabe Teilnahmeurkunde und Abschluss des Start-Up´s 

 


